
Roteiro Comercial

Daxa
Uma demonstração guiada da 
operação à decisão

Use este material para apresentar o sistema ao vivo ou 
explicar cada fluxo visualmente.
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Ambiente demonstrativo com dados fictícios



VISÃO DA DEMONSTRAÇÃO

A Daxa conecta a jornada em seis momentos
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A sequência mostra como cada registro alimenta a próxima decisão, sem perder o contexto da empresa.

01

Preparar

Empresa, usuários 
e cadastros

02

Atender

Cliente, agenda 
e profissional

03

Vender

Itens, condições 
e histórico

04

Controlar

Estoque e 
financeiro

05

Relacionar

CRM, tarefas e 
retorno

06

Decidir

Indicadores, 
fluxo e DRE

Resultado esperado: enxergar a operação inteira sem trocar de contexto.



ACESSO

Entre na demonstração em um clique
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O QUE MOSTRAR

1 Clique em “Acessar 
demonstração”.

MENSAGEM-CHAVE

O visitante entra sem 
depender de configuração 
manual.



PREPARAÇÃO

Os primeiros passos orientam a configuração
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O QUE MOSTRAR

1 Apresente o 
progresso da 
configuração.

2 Abra cada etapa 
conforme a 
necessidade.

3 Volte ao dashboard 
para iniciar a 
operação.

MENSAGEM-CHAVE

A implantação fica 
organizada e verificável.

1

2

3



VISÃO GERAL

O dashboard mostra o que exige atenção hoje
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O QUE MOSTRAR

1 Leia os indicadores 
operacionais e 
financeiros.

2 Relacione 
faturamento, 
agenda e resultado.

MENSAGEM-CHAVE

A gestão começa por 
uma leitura rápida do dia.

1

2



CLIENTES

Clientes e leads ficam em um só cadastro
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O QUE MOSTRAR

1 Pesquise por nome, 
documento, telefone 
ou e-mail.

2 Abra, edite ou 
acompanhe o 
cadastro.

MENSAGEM-CHAVE

O histórico começa 
em um cadastro único.

1

2



AGENDA

A agenda organiza horários e profissionais
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O QUE MOSTRAR

1 Navegue pelo 
período e escolha a 
visão.

2 Abra o compromisso 
diretamente na 
grade.

MENSAGEM-CHAVE

Horário, serviço e 
profissional aparecem no 
mesmo contexto.

1

2



AGENDA

A lista acompanha cada agendamento
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O QUE MOSTRAR

1 Filtre por período, 
status, serviço ou 
cliente.

2 Acompanhe 
situação, 
profissional e ações.

MENSAGEM-CHAVE

A lista facilita conferência 
e rotina de atendimento.

1

2



VENDA

A nova venda reúne cliente, itens e condições
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O QUE MOSTRAR

1 Defina cliente, datas 
e condição de 
pagamento.

2 Adicione produtos 
ou serviços à 
venda.

3 Conclua a operação 
quando estiver 
revisada.

MENSAGEM-CHAVE

A venda nasce com dados 
suficientes para os próximos 
módulos.

1

2

3



VENDA

Vendas ficam visíveis e rastreáveis
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O QUE MOSTRAR

1 Filtre por cliente, 
status, período e 
recorrência.

2 Acesse histórico, 
anexos e 
pós-venda.

MENSAGEM-CHAVE

O gestor entende o que foi 
vendido e o que ainda exige 
ação.

1

2



ESTOQUE

O estoque responde ao movimento da operação
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O QUE MOSTRAR

1 Mostre posição, 
custo e valor 
estimado.

2 Confira entradas, 
saídas e itens 
abaixo do mínimo.

MENSAGEM-CHAVE

Produto vendido e produto 
disponível deixam de ser 
controles separados.

1

2



FINANCEIRO

Pagar e receber ficam sob controle
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O QUE MOSTRAR

1 Combine tipo, 
status, período e 
conta.

2 Leia vencimento, 
valor, situação e 
ações.

MENSAGEM-CHAVE

Filtros e subtotais 
transformam registros em 
acompanhamento.

1

2



FINANCEIRO

A importação de extrato acelera a conferência
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O QUE MOSTRAR

1 Selecione um PDF 
de banco ou cartão.

2 Leia, revise as 
linhas e só então 
confirme.

MENSAGEM-CHAVE

A automação ajuda, mas o 
usuário mantém o controle da 
classificação.

1

2



GESTÃO

O DRE transforma registros em resultado
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O QUE MOSTRAR

1 Escolha 
competência e 
período.

2 Analise receitas, 
despesas e 
resultado líquido.

MENSAGEM-CHAVE

O plano de contas sustenta 
uma leitura gerencial 
consistente.

1

2



RELACIONAMENTO

O CRM mantém oportunidades e retornos no radar
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O QUE MOSTRAR

1 Leia clientes, 
oportunidades e 
tarefas.

2 Acompanhe o funil 
de relacionamento.

3 Priorize próximos 
contatos e 
pendências.

MENSAGEM-CHAVE

O pós-atendimento deixa de 
depender da memória da 
equipe.

1

2

3



SUPORTE

O suporte acompanha cada solicitação

DAXA  |  ROTEIRO DE DEMONSTRAÇÃO 16

O QUE MOSTRAR

1 Abra um chamado 
sem sair da Daxa.

2 Filtre e acompanhe 
o atendimento.

MENSAGEM-CHAVE

Dúvidas e ocorrências ficam 
registradas e rastreáveis.

1

2



PRÓXIMO PASSO

Veja a Daxa funcionando com seus próprios processos

TESTE AGORA

Acesse a demonstração
daxa.com.br
Credenciais de Acesso:

Usuário: demonstracao@daxa.com.br
Senha: daxa

FALE CONOSCO

Agende uma conversa
Fale com nosso time de especialistas para entender como a 
Daxa se integra perfeitamente ao seu negócio.

E-mail para contato

w@tonni.com.br

Whatsapp: 31 994570598

DAXA | Inteligência Empresarial Integrada

mailto:w@tonni.com.br

